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Schneller Umstieg auf SAP S/4AHANA mit dem abat Conversion Accelerator consult

Sie planen den Umstieg auf S/4AHANA?

B Sje wollen von den Innovationen von S/4AHANA
profitieren.

B Sie wollen schnell auf die neue S/4HANA Plattform
umsteigen und diese im Anschluss daran fur konti-
nuierliche Innovationszyklen nutzen.

B Das bestehende SAP System mit Organisations-
strukturen und Prozessen soll weitgehend beibehal-
ten werden.

B Sie brauchen Transparenz und Planungssicherheit
fur die Conversion als ersten Schritt des Umstiegs.

Der abat S/4AHANA Conversion Accelerator

B Nach Abschluss des Acceleratorprojekts haben
Sie 100%ige Transparenz Uber
- die konkreten Umsetzungsschritte bei lhrer
S/AHANA Conversion,
- den Umsetzungszeitraum,
- bendtigte Ressourcen und Kosten.

B Sje kdnnen unmittelbar im Anschluss mit der
Conversion beginnen.

B Sie haben eine fundierte Planung, um lhr Conver-
sion-Projekt in Time + Budget abzuschliel3en.

B Sie haben alle Voraussetzungen geschaffen,
um das Projekt strukturiert und in kiirzester Zeit
umzusetzen.

abat zahlt zu den filhrenden SAP Dienstleistern fir Automobilbranche und Fertigungsindustrie in Deutschland.
Der abat S/4HANA Conversion Accelerator biindelt unser Wissen Uber bestehende SAP Systeme sowie unsere
Erfahrungen und Tools aus zahlreichen S/4AHANA Conversion Projekten.

So gehen wir vor: Diese Ergebnisse liefern wir:

B Toolgestutzte Analyse Ihres Systems hinsicht- B Finale Bestdtigung der technischen Machbarkeit.

lich Voraussetzungen fir S/AHANA Conversion. - Beline Uisssneslening

B Toolgestutzter ,Deep Check” des vorhandenen (Epics auf der Zeitschiene).

Custom Codes. B Erstellung eines Backlogs bis auf Task-Ebene.

B Bewertung der Ergebnisse und Ableitung von
Umsetzungsschritten durch abat Experten-
Netzwerk.

B Modgliche Innovationspotenziale, spezifisch flr
das untersuchte System und die Prozesse.

Kontakt € Die Kosten:

Tobias Plaha +49 421 430460
Solution Architekt ~ smartsolutions@abat.de Schon ab Festpreis 25.000* €
abat AG www.abat.de

*Referenzpreis bei einem SAP-System,
verbindliches Angebot nach Vorgesprach.



